Composizione negoziata, ok
anche se manca la continuita

Aziende in crisi

Peril Tribunale di Perugia
é «risanamento» anche
la vendita se ripagai debiti

Maun altro orientamento

nega l’accesso: non c’e
beneficio per la collettivita
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Puo accederealla composizione ne-
goziata dellacrisianche I'impresain-
solvente, che proponeun piano liqui-
datorio senza alcuna continuita ne
diretta, né indiretta. Lo ha affermato
il Tribunale di Perugia (decreto 15 lu-
glio 2024) secondo il qualel'articolo
12del Codice dellacrisiricomprende
nelle finalita delle trattative anche il
puro e semplice risanamento dell’
wesposizione debitoria» con i pro-
venti della liquidazione dell’attivita.

Latesi favorevole

Sul tema la giurisprudenza e divisa.
Altri tribunali hanno infatti escluso
I’accesso a chi propone piani liqui-
datori: ad esempio Tribunale di
Torre Annunziata del 24 gennaio
2024 e Tribunale Pavia 8 luglio
2024 (sivedall Sole 24 Ore del g set-
tembre 2024).

Il decreto correttivo non affronta
direttamente il tema, malarichiesta
di tutela dei postidilavoro (nuovoar-
ticolo12, commaz)rafforzal’'orienta-
mento che esclude I'accesso.

Lagiurisprudenza prevalenteam-
mette alla composizione negoziata
anche impreseinsolventi;l'insolven-
zae, infatti, “reversibile” tramite stral-
cididebiti o proventi della dismissio-
nedi cespiti. Il piano liquidatorio - se-
condoi giudici perugini- puo rientra-
re tra le soluzioni “fisiologiche”
previste dall'articolo 23, comma 1, del
Codice della crisi: non &€ compatibile
conil contratto perla continuita bien-
nale (lettera a), ma potrebbe essere
collegato alla convenzione di morato-
ria (letterab) o agliaccordi per I'esen-
zione da revocatorie (lettera c).

Inconclusione, prosegue il tribu-
nale, non sono ostativi alla nomina
dell’espertoné lostato diliquidazio-
ne dell'impresa, néla naturaliquida-
toriadel piano, se il valore degli attivi
liquidabili, accompagnato da uno
stralcio, consente di elaborare un pia-
no accettabile dai creditori. Eventuali
accessi meramente dilatori, con attivi
irrisori, saranno repressi come abusi;
ma nel caso esaminato dal Tribunale
eraprevistalacessionedi un'immo-
bile da parte di una societaimmobi-
liare e quindi i giudici hannoritenuto
chevifossecoincidenza traattivitali-
quidatoria ed attivita caratteristica.

L'orientamento contrario
[ tribunali che, invece, hannonegato
l'accessoalla composizione negozia-
tadell'impresa insolvente che propo-
ne un piano esclusivamenteliquida-
torio sottolineano I'assenzadibene-
fici per la collettivita. Distinguonoin-
fatti fra le societa “in stato di”
liquidazione (quelle cioé che hanno
deliberato lo scioglimento), e quelle
che effettuanoun percorsodirisana-
mento “attraverso la liquidazione”
del patrimonio.

Nel primo caso, lo stato diliquida-

zione non implica di per sé la cessa-
zione dell'impresa e, anzi, e finalizza-
to alla cessione dell'azienda in fun-
zionamento. Nullavietaallasocieta di
ricercare, attraverso il percorso nego-
ziato, la migliore strategia per chiu-
dere la liquidazione “in bonis”. Ad
esempio, il contratto perla continuita
biennale olaconvenzione di morato-
ria, stipulatigrazie all'esperto, posso-
no consentire una piu serena cessio-
ne dell’azienda (risanata) alla sca-
denzadell'accordo.Ed é “risanamen-
to” anche la riduzione negoziata del
debito, per renderlo sostenibile con
I'attivo sociale. Dopo la messa in li-
quidazione, infatti, non rileva pitu
I'insolvenza “dinamica” (basata sui
tempi di entrate e uscite di cassa),
bensi quella “statica” (da ultimo, Cas-
sazione12156/2024), ossia il confron-
to tra debiti totalie valore diliquida-
zione del patrimonio. Non e quindi
irragionevolericorrere alla composi-
zione negoziata per prevenire o supe-
rarel’insolvenza “statica™ le trattati-
ve conicreditori, finalizzate a stralci
omoratorie, possono infatti conser-
vare I'avviamentoe altri valoriintan-
gibiliinvista del migliore realizzo. Si
evitacosiildannoall’economia pro-
dotto dall'espulsione di un’azienda
(se vitale) dal mercato.

Ma quando la continuita non e
possibile, nemmeno attraverso un
terzo(acquirente, affittuario o confe-
ritario) il ricorso alla composizione
negoziataserve solo peravere “saldi
e stralci” mentre I'azienda viene di-
sgregata. Non ¢'e quindi salvaguardia
dei valori aziendali, dei lavoratori o
delle relazionicon clienti e fornitori.
E in assenza di esternalita positive del
percorso, e difficile parlare di “risana-
mento” se lI'impresa cessadiesistere.
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