Voucher o contributi, la guida alla scelta

Le variabili
Prima della richiesta
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i professionisti che vorranno
A accedereagliincentividel DIl

Coesione nonmancheracer-
tol'opportunitadiriflettere sul mo-
do migliore di fruirne, in relazione
allapropriacondizione personale,
ma anche alla visione di sviluppo
professionale. Di certo, il primo
bancodiprovaé rappresentato dal-
I'opzione fra un percorso indivi-
duale e quello collettivo. La norma,
infatti, premiasiaisoggetticheav-
viano in proprio lo svolgimento di
un’attivita libero-professionale, sia

quelliche optano per il modellodella
societa tra professionisti. Anche
nella sceltafra queste due opzioniil
nostro Paese sembra spaccato in
due:daunlato chiharitenuto cheil
modello aggregativo rappresentila
naturale evoluzione della profes-
sione — ancora pochial momento (si
veda il sole 24 ore del 29 aprile) -,
attraverso la sinergia di competen-
ze diversificate; dall’altro chi, so-
prattutto al Sud, reputachela pro-
fessione in proprio sia ancora un
modello funzionale alla crescita
professionale e reddituale.
Altrasceltariguardasicuramente
ilbudget di spesa previsto. Le tre va-
riabili consentite dagliarticoli17e18
dellanorma, infatti, sonoalternative
fraloro e tutte assoggettate al rigido
criterio del de minimis, ossiapossono

essere cumulate con forme di aiuto
diverse chescontanoilmedesimo re-
gime, main tutto non possono supe-
rarei 3oomilaeuro nel triennio solare.
Gli studi professionali pit1 piccoliop-
teranno probabilmente per il voucher
che, conun massimale differenziato
fraizoeisomilaeuro fra Nord e Sud,
nellamisuramaggiore coprel'intera
spesa sostenuta dal professionista.

Chi opta per lerisorse
a fondo perduto
deve metterein conto
anche una quota
di investimenti propri

Chi, invece, si orientera verso il
contributo a fondo perduto ha un
profilo ben definito: sitratta disog-
getti che dispongono gia di discreti
mezzipropri. Se per gliinvestimenti
finoa12omila eurolaforbice dell’ap-
portopersonale e frail 35%al Norde
il25% al Sud, pergli investimenti fino
a 200mila euro la quota di risorse
proprie dei professionisti coinvolti
oscillafrail 30%eil 40%: nonpoco.I
calcolidi convenienzanon dovranno
mancare; un professionistaal Nord
cheintende acquisire beni altamente
tecnologici puo contare su un vou-
cher di 4omila euro. Sedecidesse di
spenderne 6omila optando per il
fondo perduto, avrebbe dirittoa un
contributo del 65% (39 mila euro)e,
quindi, addirittura minore.
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