Uva senza semi,
distribuzione libera
dalle multinazionali

Giurisprudenza e mercati. Storica sentenza della Cassazione sulle nuove
varieta di frutta: commercializzazione senza vincoli per i produttori

Silvia Marzialetti

ella filieradelle uve sen-

zasemi—iltop dell'inno-

vazione varietale in Italia

- nonsaranno pit poche

multinazionali(tecnica-
mentei“breeder”) a decidere della
distribuzione, ma i produttori che,
unavolta acquisitoil brevetto sulla
varieta —attraversoil pagamentodi
unaroyalty — saranno svincolatida
qualsiasilegame conl’aziendache,
di fatto, ha ideato la nuova specie
vegetale. Laliberalizzazione é stata
decisa dalla Cassazione, con una
sentenza rivoluzionaria per il com-
parto pochi giorni fa.

Quellodelle uve seedless (o api-
rene) e uncompartoin forteascesa,
soprattutto al Sud (Puglia e Sicilia),
tanto che oggi trale prime diecicul-
tivar diuva in Italia, sette sonosenza
semi. Il filonerappresentala punta
di diamante dellainnovazione va-
rietale nel nostro Paese e moltiope-
ratori sono pronti a scommettere
chegarantirail successo della filiera
suimercatinazionalied europei nei
prossimi trenta anni.

Difatto in Italia pero la maggior
parte dellaproduzione di uve cosid-

dette seedless (o apirene) appartiene
apoche multinazionali che, oltre a
incassare una royalty per I'uso del
brevetto, fino a oggi hanno imposto
ai coltivatori i distributori cui ven-
dereil prodotto: un vincolo avverti-
to da molti operatori come un cap-
pioal collo, tanto da avere generato
una moltitudine di contenziosi.
«Lasentenzadella Cassazione —
spiega Massimiliano Del Core, pre-
sidente della Commissione italiana
uva datavola — cambia tutto: adesso
il diritto intellettuale del breeder,
una volta copertoattraversoil paga-
mento delle royalties, si limita al-
l'attodell’autorizzazione a piantare
la varieta e non segue piu anche il
percorso pendente della commer-
cializzazione: la Corte suprema ha
infatti definito questo vincolo in-
compatibile con i principi di inte-
resse pubblico connessi alla salva-
guardia della produzione agricola».
Difatto, pero, il cordone ombeli-

®

In Italia, specie al Sud
(Puglia e Sicilia), trale
prime dieci cultivar di
uva sette sono seedless
(o apirene)

caleche hatenutoiproduttori vin-
colatiagrandiaziende comelacali-
forniana Sun World International
LLC (protagonista del caso esami-
nato dallaCassazione), ha garantito
una serie di tutele in termini di
sbocchi commerciali, difesa dalla
concorrenza e ha contributo negli
annial consolidamento di una filie-
ravirtuosa e diun modello di busi-
ness efficiente: lavalorizzazione del
frutto, infatti, avviene subito dopo
laraccolta, quando viene immesso
sul mercato con un marchio com-
merciale che ne promuova la valo-
rizzazione. Gli scenari che siaprono
generano, dunque, una seriediin-
terrogativi sulle conseguenze ditale
liberalizzazione e sulla validita dei
contrattiin essere (la Cut stimacirca
unacinquantina di operatoricom-
merciali contrattualizzati e circa
1omilaettari diproduzione di culti-
var seedless sotto brevetto).

«Le parti potranno continuare
ad applicarele clausole del contrat-
to definite nulle dalla sentenza
9429/24 sianei contratti esistenti,
che nei contratti stipulati in futu-
ro», chiarisce I'avvocato Carolina
Cordero di Vonzo, dello studio
Baker McKenzie. «Ove pero si finis-

Dominio delle big.

In Italiala maggior parte della produzio-
ne di uve senza semi appartiene a poche
multinazionali

se davantiad un giudice, questi po-
trebbe dichiarare la clausola non
applicabile», conclude. Quello che
rischia di allargarsi ¢ dunque il
fronte dei contenziosi.

Timore anche sul fronte degliin-
vestimenti. «Quali e quantibreeder
—sichiede diVonzo - saranno inte-
ressatiadinvestireinItaliasenzala
sicurezza diunritorno? I program-
mi di sviluppo di nuove varieta
comportano il dispiegamento di
enormirisorse suunarcoditempo
lungo e senzainnovazione varietale
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non potremo far fronte agli obiettivi
di sviluppo sostenibile cui mira tut-
tala Ue» aggiunge.

Lastrada suggerita da Del Core
per far fronte a una temuta ingo-
vernabilita &€ quella di un tavolo
dell'innovazione che riunisca tutti
gliattoridella filiera: «Se in questo
momento di confusione del siste-
ma siamoingradodigovernarela
nostra filiera, lasciando in piedi gli
accordiesistenti che si sonorivelati
corretti e sani ai fini del business e
garantendo ai produttoriche rite-
nessero dinon entrare, laliberta di
farlo, allora sara il mercato a trova-
re unsuo assestamento. Altrimenti
avremo perso tutti, produttori e
operatori, ma soprattutto la chance
di andare avanti con I'innovazio-
ne» conclude.
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