Piu spazio al litigation funding
Selettiva la scelta delle cause

Nuovi strumenti. Cresce in Italia il finanziamento delle controversie da parte di fondi, disposti a pagare
le spese anche in caso di soccombenza: la spinta da Tribunale unico dei brevetti e sanzioni Antitrust

Massimiliano Carbonaro

resce il finanziamento
delle spese dilite da par-
te di fondi (litigation
funding) in Italia, sul-
I'onda della difesadalle
sanzioni Antitrust ma anche della
presenza, a Milano, del Tribunale
unico dei brevetti. Si assiste cosial-
I'ingresso nel nostro Paese difondi
internazionali eallo sviluppo dire-
alta italiane e a collaborazioni con
gli studi legali. Ma il numero dei
soggetti che passano la selezione
degli investitori e ottengono il fi-
nanziamento € davvero ristretto.
Che il mercato del litigation fun-
ding avesse delle potenzialital’ave-
vagiaintuito Grimaldi Alliance che
nel 2023 ha siglato una partnership
strategicacon Deminor, storico liti-
gation funder internazionale, non
solo sul fronte italiano ma anche
nellegiurisdizioniin cuilo studio e
presente. «La nostra esperienza —
affermail managing partner Fran-
cesco Sciaudone - e che siaun set-
tore in crescita con delle particolari-
ta perché puo riguardare tante con-
troparti o una sola. Cipossonoesse-
re arbitrati complessi e con
giurisdizioni diversedove puoaiu-
tare la presenza di un operatorein-
ternazionale».
Si prevedono opportunita sem-
pre maggiori per gli studi legali, vi-
sto che i fondi anche nel caso di

partnership lavorano con pil law
firm: I'impegno economico delle
spese dilite ¢ sempre sostenuto dal
fondo, anche in caso disoccomben-
za, che anche per questo punta su
controversie dall’esito, prevedibil-
mente, vittorioso. «Grazie ai nostri
servizi - commenta Giacomo Lo-
renzo, senior legal counsel di Demi-
nor, che haapertounasedeanchein
Italia - leaziende possono affidare
queste attivita a professionisti spe-
cializzati, esternalizzando nonsolo
la gestione ma anchei costilegatial
contenzioso. Abbiamo lavoratoan-
che con Pmi italiane ma stiamo
avendo pil successo con le grandi
aziende, che vedonoun’opportuni-
ta nell’esternalizzare lagestione dei
contenziosi conl'aggiunta della co-
perturadeicosti». Il vantaggio & an-
che che laliquidita non resta bloc-
cata nella lite. Ma prima occorre
passare una attenta selezione del
caso: nel 2023 Deminor ha esami-
nato circa 600 controversie, ma solo
il 4-5% dei casi viene finanziato.
Questo sviluppo del litigation
funding sembra superare la scarsa
attrattivita del sistema giudiziario
italiano a causadei tempi. Cisono,
poi, settori che risultano interes-
santi e pit adatti all’attivita deifon-
di: «Il primo — spiega l'avvocato Vit-
torio Cerulli Irelli, partner di Trevi-
san & Cuonzo — ¢ il contenzioso
brevettuale che puo contare sulla
nascita del Tribunale unico super

specializzato, iper efficiente e dai
tempi contingentati. Ma servono ri-
sorse importanti. L’altra area é il
contenzioso che segue l'accerta-
mento di un illecito da parte del-
I'Antitrust. Qui il perimetro della
causae semplificato perché l'illecito
e gia accertato in modo vincolante.
A quel punto sono necessari avvo-
catie consulenti economiciesperti
e un litigation funder che entra in
giocoassumendosi rischioe spese».
Quest’ultimo ambito & forse quello

&

Gli studi legali
stringono partnership
con i nuovi soggetti
per proporre

alle aziende la formula
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E un’operazione in cuiun
soggetto terzo (ad esempio
un fondo) investe nel
finanziamento diunalite (a
cui & estraneo) facendosi
carico dei costi e ottenendo
in cambio una quota,
concordata conil ricorrente,
delle somme ottenute in caso
di successo.

in questo momento pil rilevante,
dopolasentenza dell’Antitrust che
nel 2019 ha sanzionato 34 aziende
individuando un cartello tra i pro-
duttori di fogli e dicartone ondulato
nel periodo tra il 2004 e il 2017. Le
decisioni dell’Antitrust sono state
impugnate masenza successo e ora
sono centinaialeaziendechestan-
no facendoricorsoal litigation fun-
ding. «Gliavvocati per un fondo so-
no una primariafonte di opportuni-
ta — commenta Paolo Grandi, part-
ner di RPLT - RP Legalitax - Una
causa anche se ha una buona pro-
babilita disuccesso € comunque co-
stosa. Ma per continuare a crescere
€ necessaria piu cultura in questo
ambito. In pitiresta un po’ di diffi-
denzanelsistemagiudiziario italia-
nosiada parte delle imprese siada
parte di questi operatori».

Rimane aperto il nodo dell'in-
quadramento deilitigation funder:
occorre capire se debbano essere
inquadrati come societa finanzia-
rie; afebbraio & intervenuta un’or-
dinanza della Cassazione che non
lo ritiene necessario. Per Emilio
De Giorgi, partner di Allen & Ove-
ry, «& una delle cose che ci si sta
chiedendo visto che questi sogget-
ti comprano crediti risarcitori in
forma professionale. Comungque
civorrebbe unaregolamentazione
europea per garantire uniformita
di approccio».
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