Cannarsa: «Le 190
banche dati del Fisco
blindate da Sogei»

In audizione. «Anagrafe Tributaria centrale per il funzionamento del Paese»
Tre livelli di sicurezza: «Identificazione, autenticazione e autorizzazione»
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Un presidio di sicurezza per le 190
banche datia disposizione del Fisco.
Manonsolo. Tutte le informazioni
gestite sono ormai «la linfa vitale
perilpieno funzionamentodel Pae-
sen, A ribadire il ruolo strategico che
oggi haassunto Sogei ¢ il suoammi-
nistratore delegato, Cristiano Can-
narsa, audito ieri con il presidente,
Paolo Savini, dalla commissione bi-
camerale divigilanza dell’Anagrafe
tributaria nella prima seduta del-
I'indagine conoscitiva voluta dal
presidente dellabicamerale, Mauri-
zio Casasco, sulla sicurezza dei dati
dopo i casi di dossieraggio emersi
con l'inchiesta di Perugia.

11 braccio tecnologico del Fisco
italiano oggi gestisce «in piena si-
curezzas, sottolinea Cannarsa, cir-
ca 200 banche dati a cui si aggiunge
un gran numerodicosiddetti “ap-
plicativi® che vengono utilizzari
abitualmente dalla dorsale infor-
maticadell’agenzia delle Entratee
della Gdf per le analisi di rischio
con lafinalita di contrastare I'eva-
sione fiscale e le frodi. «I data di-
scovery, cosi come li chiamiamo
qui in Sogei - spiega Cannarsa -
consentono di analizzare nel detta-
glio, come nel caso di Serpico, tutti
idatidel singolo contribuente con-
sentendo di averne una vista unica
che permetta di effettuare analisi
approfondite». Ma ce ne sonoan-
chealtri di data discovery molto pit
asofisticati e penetranti utilizzati
dalle Entrate e dalla GuardiadiFi-
nanza per individuare eventuali il-
leciti. Tuttavia 'accessoalle infor-
mazioni avviene esclusivamente
sulla base di apposite convenzioni
tral'agenzia delle Entrate e i sog-
getti autorizzati ad analizzare i dari
comelaDia, la Gdf ealtri in cui sono
fissate le regole di ingaggios.

L’accesso ai dati & dungue blin-
dato da almeno tre livelli: «ldentifi-
cazione, autenticazione e autoriz-
zaziones» come spiega Cannarsa ai
senatorie deputati della bicamerale
divigilanza, «nessuno entra indos-
sando un cappuccios, Chiunqueha
accessoai datioltre a essere autoriz-
zato & obbligato a muoversi all'in-
terno di un preciso perimetro sui
dati da consultare o estrarre. Ad
esempio, un funzionario dell'ufficio
delregistropotraaccederealle ban-
che dati che trattano solo dati sul
patrimonio immobiliare, cosi come
undipendente diun Ufficio territo-
riale delle Entrate potravisualizzare
esclusivamente le informazioni re-
lative ai contribuenti che per domi-
cilio fiscale ricadono sotto la com-
petenza di quello stesso Ufficios.

Tuttavia, Sogei non si occupa
esclusivamente di contrastare le
evasionie le frodi. Ormai garantisce
un tale flusso di dati dinamici in
continuo aggiornamento che & pro-
pedeuticoal funzionamentodel Pa-
ese. Come stimolo, Cannarsa hain-
vitato deputatie senatori aimmagi-
nare gli effetti di un eventuale spe-
gnimento delle macchinedi Sogei:
«ldoganieri nonsdoganerebbero le
merci alla frontiera, i medici non
potrebbero pii emettere le ricette
telematiche e le farmacie non po-
trebbero piu riceverle, aziende e
professionisti non potrebbero pil
emettere le fatture elettroniche cosi
come i comuni non potrebbero pit
rilasciare i certificati anagrafici. La
stessamagistraturanon avrebbeun
importante strumento a supporto
nella sua attivita di indagines.

Sogei ha dedicato a quest'ultima
funzione un canale privilegiato e
tutelato a cui sono arrivate solo
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L'ad di Sogei

& stato audito weri
dalla Bicamerale

nell'ultimo anno quasi smila ri-
chieste diestrazione didati giunte
dalle procure e veicolate prevalen-
temente attraverso la Guardia di
Finanza e le altre forze di polizia».
E achiin Commissione gli chiede
di introdurre un filtro preliminare
in caso di accessiripetuti da parte
diuno stesso soggetto (il caso dos-
sier di Perugia), Cannarsa rispon-
de che «Sogei € un elemento fon-
damentale anche asupporto della
magistratura per consentire
Pestrazione deidati inmodorego-
lamentato e consolidatos.

sull'Anagrafe
tributaria
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La piattaforma digitale si avvale dip
selezionati peroffrire servizi extra-b

In un mondo in continua e rapida evolu-
zione, Banca Agricola Popolare di Ragusa
abbraccia sempre pil I'innovazione digi-
tale per proporsi come punto di riferimen-
to per i propri soci e clienti, integrando
all'offerta bancaria tradizionale un cata-
logo di servizi innovativi.

Tra le priorita di investimento per le Ban-
che’, I'evoluzione digitale & un obiettivo
primario per intercettare e rispondere alle
mutate esigenze di clienti. Il continuo mu-
tamento degli scenari socioeconomici e
geopolitici ha rappresentato un accelera-
tore nella trasformazione delle abitudini di
acquisto di imprese e privati, rendendoli
sempre piu consapevoli delle opportunita
offerte dal mondo digitale.

L'approccio strategico all'evoluzione di
BAPR mira a coniugare la presenza fi-
sica sul territorio con il potenziamento
dei canali diretti e digitali. Due fattori che
rappresentano il punto di forza per la piu
grande Banca interamente Siciliana, sal-
damente radicata nell'lsola, e che coesi-
stono dando vita a un modello phygital,
dove fisico e digitale si intrecciano nella
relazione cliente-Banca senza soluzione
di continuita.

Tutto cid permette a BAPR di godere della
maturita necessaria per avviare una rivo-
luzione nel modo di fare e vivere la Banca,
rafforzando il suo ruolo di partnership con
il cliente, non solo per l'offerta di servizi
bancari, finanziari e assicurativi, ma an-
che come punto di riferimento economi-
co e sociale per lo sviluppo sostenibile di
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*Fonte: Digital Banking Maturity Report di Deloitte 2023,




